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Verkaufen auf
olympischem Niveau

Analyse ¢ Beratung * Konzeption
fur nachhaltige Verkaufstrainings
zur nachweisbaren Erfolgssteigerung




Die Sellympia-Philosophie:

Wenig entscheidet uber alles!

Zwischen dem besten Hurdenlaufer der
Welt und dem besten Deutschen liegen
weniger als 0,5 Sekunden. Das etwas
mehr Leistung entscheidet.

Ob Ihr Verkaufer bei einem Kunden
erfolgreich ist oder nicht, ist eine genauso
sensible Angelegenheit. Vielleicht fehlen
manchmal einfach nur die alles
entscheidenden 3 bis 5 %.



Ilhr Nutzen:

35 % mehr Umsatz in 9 Monaten!

Oder 32 % mehr AbschlUsse nach drei Trainingstagen.
Oder 1,35 Mio. € mehr Deckungsbeitrag nach 6 Trainings-
tagen. Dies sind Erfolge, die unsere Kunden nach einem
Sellympia-Trainingslager nachweisbar erreicht haben.

Wenn Sie auf olympischem Niveau verkaufen mochten,
trainieren Sie lhre Verkaufer wie Spitzensportler und
machen Sie sie fit fur den Erfolg!

Wie es funktioniert, verrat lhnen Sellympia.



Durch Innovationen aufs Siegertreppchen!

AuergewdOhnliche Leistungen erreicht man nicht durch herkdmmliche, konventionelle
Trainingsmethoden. Im Gegenteil, auflergewohnliche Leistungen entwickeln sich durch die
Nutzung aufRergewdhnlicher Werkzeuge, die bei lhren Verkaufern AHA-Effekte erzielen.

Deshalb schickt Sellympia Tools auf die Bahn, die es nur bei uns gibt. Methoden, die fur
die Praxis entwickelt wurden und sich genau dort schon unzahlige Male als nachhaltiger
Leistungsschub fur langfristige Verkaufserfolge bewahrt haben.

Das gibt es nur bei Sellympia:

Storykoffer » Perfektes Lernen

Ein interaktives Werkzeug, das die Erfolgsgeheimnisse der
Spitzensportler 1:1 auf lhre Verkaufer Ubertragt. Haptisch,
anfassbar, begreifbar. Ihre Verkaufer lernen auf sportliche

Weise, ihren eigenen Erfolg im wahrsten Sinne des Wortes
aktiv ,in die Hand“ zu nehmen.

Die durchgangige Metapher pragt sich ein und inspiriert,
Lernen sportlich zu nehmen.

Wettkampfspiele » Begeisterte Teilnehmer

Sich messen mit anderen liegt in der Natur der Menschen.
Wenn man sie denn lasst. Mit unseren Sellympia-Wettkampf-
spielen nutzen wir die Metapher des Sports und die Elemente
des TV-Quiz, um Wissen zu transportieren, Wissen zu
verankern, Kompetenz zu erweitern.

Erfolgskontrolle und Transfersicherung inklusive!

NEUROnavigator » Tagliche Auffrischung

Wo entstehen Spitzensport-Erfolge? Im Bizeps? Nein: im Kopf!
Deshalb haben wir ein Transfermedium geschaffen, welches das
Gehirn immer wieder neu anfeuert: unseren NEUROnavigator.

Er puscht Sie zum Ziel.

Die personlichen Ziele jedes Teilnehmers werden auf neuro-
psychologischer Basis mit Musik gemischt und durch
regelmafiges Anhoren tief verankert.

Vertriebstheater » Unvergessliches Erlebnis

Frontalunterricht war gestern. Wer Inhalte langfristig verankern
mochte, bringt Storytelling an den Start. Das einzige auf ein
Verkaufstraining abgestimmte Theaterstlick in Deutschland,
welches Trainingsinhalte unvergesslich einpragt.

Erleben Sie mit viel Humor die Erfolgsstrategien von sieben
Spitzenverkaufern, die sich optimal auf den Alltag jedes
Vertriebsmitarbeiters Ubertragen lassen.




Erfolge mit
Sellympia!

.. sowie weitere MafSnahmen zur Transfersicherung:

Mafinahmenplane » Verbindliche Lernziele

Be-Merkenswertes wird wahrend dem Seminar schriftlich festgehalten
und am Ende des Seminares in Lernzielen und einem Manahmenplan
schriftlich festgehalten. Der Manahmenplan wird konkretisiert und
dient der erfolgreichen Zielerreichung.

Webinare » Kostengunstige Auffrischung

Die im Training vermittelten Inhalte, die selbst gesetzten Lernziele und die
MafRnahmenplane werden per Webinar nochmals in einem Online-Training
interaktiv aufgefrischt und vertieft — sehr kostenglinstig und ohne
Reiseaufwand.

(Telefon-) Coaching und Beratung » Lernfortschritte verstarken
Der Verkaufer reflektiert mit dem Trainer wichtige Verkaufsgesprache,

er erhalt Feedback zu konkreten Lernfortschritten und wertvolle Tipps zur
weiteren Optimierung der Kundengesprache. So werden erfolgreichere
Losungsstrategien und neue Verhaltensweisen fest verankert.

Ruckkopplungsgesprache » Alle ziehen an einem Strang

Die FUhrungskraft wird Uber die aktuellen Lernfortschritte informiert und
bei Bedarf in weitere UnterstitzungsmaRnahmen integriert. Dadurch
werden die Lernfortschritte des Verkaufers von der Fihrungskraft
zusatzlich gefordert.

Dies steigert nachhaltig die Umsetzungsquote und
sorgt somit fiir einen nachweisbaren Leistungsschub!




Vier Schritte sichern lhren Erfolg!

Die Sellympia-Trainingsmodule

BASISCAMP 1
fur Verkaufer (2 Tage)

Olympisches Verkaufen im dritten
Jahrtausend. Disziplin: Kundentypen
erkennen und typgerecht verkaufen

die Personlichkeits-Typologie
die eigene Wahrnehmung
professionell scharfen

den eigenen PersoOnlichkeitstyp
erkennen und den Kundentyp
richtig einschatzen lernen

die Phasen des Verkaufsgesprachs
und typgerechtes Verkaufen
mit typgerechter Gesprachs-
steuerung zum Umsatzsprung
als Beziehungsmanager Punkte
sammeln

HOHENCAMP 1
fur Spitzenverkaufer (3 Tage)

Gold-Drill fur den Kundenalltag.
Disziplin: Der perfekte Umgang mit
schwierigen Schlusselkunden

Harte Bedingungen wie im Alltag,
Praxis pur fur Profis:

» 50 Verkaufsgesprache mit Feedback
und (Video-)Analyse
individuelle Losungsstrategien
fur personliche ,Problem- und
Schlusselkunden*
fallspezifische Ereignisvorbereitung
(Messe, GrofRkunden, wichtige
Verhandlungen)
mehr Abschlisse und mehr Rendite
direkt nach dem Training

BASISCAMP 2
fiir Verkaufer (3 Tage)

Mit Weltklasse-Techniken zum
Ziel. Disziplin: Verkaufstechniken
fur Profis

Gesprachseinstieg mit Pacing
Bedarfsanalyse mit Fragetechnik
Angebotsphase mit
Produktprasentation,

Nutzen- und Mehrwertdarstellung,
Einwandbehandlung und
Preisverhandlung
Abschlussphase: Kaufsignale
erkennen und Abschluss-
techniken anwenden
Nachbereitungsphase ist die
beste Vorbereitungsphase

HOHENCAMP 2
fur Spitzenverkaufer (2 Tage)

Die Olympiade der Spitzenverkaufer
- Lernen von den Besten! Disziplin:
Von Vorbildern lernen, Vorbild werden

Die Geheimnisse der sieben
Spitzenverkaufer

Welche Erfolgsstrategien setzen

sie ein?

Was zeichnet die verschiedenen
Spitzenverkaufer aus?

Worin unterscheiden sie sich?

Was 'Kann der einzelne Auch als
Verkaufer von welchem Vortrag und
Spitzenverkaufer lernen? Vertriebs-
Wie setzen die Verkaufer dies | Theaterstick
im Alltag erfolgreich um?




Aus Athleten werden Fans!

Stimmen von Entscheidern,
die mit der Sellympia-Methode olympisch verkaufen:

,Die Trainingsmodule und die konzeptionelle D AIMLER

Beratung von Herrn Friefs trugen wesentlich zum mundife

Umsatzerfolg unseres Salesteams im Apotheken-

bereich bei (+35% in 9 Monaten).” EVOBUS

Frank Baier, Verkaufsleiter Ein Unternehmen

Sunstar Deutschiand GmbH OIS €% JANSSEN-CILAG
Duniopillo ™~ Boehringer

,Das absolute Highlight bei den Trainingsmodulen EEHE e IE L ”I
ist fiir mich die Typologie! Perfekt aufgebaut und il
strukturiert! Wer es anschlieSend schafft, dies zu

leben, gehért zu 100% zu den Gewinnern EELASTOFORM

in seinem Markt. Deshalb leben wir es!* o L LELUG LG R LR S A

Gerald Malter, GeschaftsfUhrer Marketing/Vertrieb
Dunlopillo GmbH steinhoff mobel

,Die Verkaufsschulungen bei Herrn Friefs haben ‘$U RGO

mich wegen der absoluten Praxisnédhe (berzeugt. @ SP rlnger
Wie man sich persénlich verpflichtet fhlt, erlernte science+business media
Verbesserungen auch ,zu leben’, begeistert mich!” SUNSTAR

Ingelheim

Jorg von Sichart, Geschéaftsfuhrer
Christine Kroncke Interior Design GmbH

A

,Yon den vielen Verkaufstrainings in den letzten AUERHAHN
Jahren hat mir das Training und Coaching von
Herrn FriefS mit Abstand am meisten gebracht.”

Claus Jahrling, PKW-Verkaufer
Daimler AG

LEin Knlller ftir meine berufliche Praxis! Herr Friel3
vermittelt die Inhalte der Trainings-Sessions auf
eine professionelle, lebendige und unheimlich
humorvolle Art und Weise.”

Ute Hauser, Geschaftsfihrerin
Skin Pharmacy
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Das Sellympia-Team ,m\
Die Meistermacher Se" ia®
Rainer Frief arbeitet seit mehr als 25 Jahren als Trainer und y p

Berater und gehort zu den Erfahrensten der Branche. Schon Verkaufen auf

als Ausbildungsleiter und Fuhrungskraftetrainer bei DAIMLER olympischem Niveau
und als leitende Fuhrungskraft bei BREUNINGER, verantwort-

lich auch fur das Verkaufstraining von 5000 Verkaufern, steht

fUrihnfest: Ich gebe mich nur mit Top-Leistungen zufrieden!

Umso mehr, als er sich 1989 als Verkaufs-
Deutscher : trainer selbstandig macht. Er entwickelt
Irainings—Preis die mit dem Deutschen Trainingspreis
»Certificate of Excellence« ausgezeich-
nete Sellympia-Methode, die Vertriebs-
mitarbeiter in Trainings auf interaktive
Weise begeistert und nachweislich zu
besseren Ergebnissen fuhrt. Insbe-
sondere weil Rainer Frie3 grofiten Wert
auf die Transfersicherung legt. Hohe-
punkte eines jeden Trainings sind die Arbeit mit dem _ LT

Sellympia-Koffer und die Wettkampfspiele. L A

2007 griundet er die Sellympia GmbH und erweitert sein Team
um Experten und Branchenspezialisten, mit denen er seine

Kunden umfassend unterstutzt: von der Auswahl exzellenter Sellympia GmbH
Verkaufer Uber Verkaufstrainings fur Junior- und Spitzen- Am Pfortengarten 40
verkaufer sowie Managementtrainings und Coachings fur 67592 Florsheim-Dalsheim
Vertriebsfuhrungskrafte bis zur Optimierung von Vertriebs-
strategien. Telefon: 06243 - 900 480
Telefax: 06243 - 900 481
Wenn auch flir Sie Hochstleistung das Ziel ist, E-Mail: info@sellympia.com
informieren Sie sich hier: www.sellympia.com Web: www.sellympia.com

Veroffentlichungen
von und mit Rainer Frief3

G5A TopSpeakersEdition

e
Sellympis

Die besten
2013 erschien in 3. Auflage sein Buch Ideen fiir
Verkaufen auf olympischem Niveau“. erfolgreiches
2012 erschienin der Top-Speakers Verkaufen

Edition ,Die besten Ideen flr erfolg-
reiches Verkaufen“ sein Buchbeitrag
~Tierisch gute Spitzenverkaufer”.

Rainer FrieB

Erfolgreiche Speaker

werraten ihre

WWENGIE Veréffentlichungen in: FAZ, 'u"erkal_.lfen auf 2 besten Konzepte und geben
i ) : olympischem Niveau Impulse fiir die Praxis
acquisa, AuRendienst-Information, g e e

Verkaufsprofi, Wissen + Karriere u.a.



